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Å 100 % Espoon kaupungin omistama markkinointiyhtiö

Å Houkuttelemme Espooseen yrityksiä, investointeja ja 

vierailijoita sekä autamme toimijoita menestymään. 

Å Matkailumarkkinointi Visit Espoo -palvelubrändin alla

Å visitespoo.fi

Å @visitespoo #visitespoo

Å Matkailun aluekehittäminen Espoon matkailullisilla

avainalueilla

Å Matkailuneuvontaa alueesta kiinnostuneille ja alueelle 

saapuville matkailijoille sekä kokous- ja 

kongressijärjestäjille.

Å Visit Espoo on osa Business Espoo -yrityspalveluverkostoa
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ENTER ESPOO  OY
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Å Houkuttelemme B2B järjestäjät Espooseen ja 

maksimoimme tapahtumien tuoman taloudellisen hyödyn 

alueelle

Å Kasvatamme Espoon houkuttelevuutta ja ostettavuutta 

vierailukohteena 

Å Kasvatamme kestävää matkailupalvelutarjontaa 

lähiluontokohteissa Espoon Rantaraitilla ja saaristossa, 

Nuuksiossa sekä Oittaalla

Å Olemme matkailualueen halutuin yhteistyökumppani 

uudistetulla ja tuottavuutta edistävällä yhteistyömallilla.
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VISIT ESPOON   
PÄÄTAVOITTEET



KESTÄVÄN MATKAILUN 
TIEKARTTA 2021 -2030
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Å Visit Espoo saavutti Sustainable 
Travel Finland ïdestinaatiomerkin 
vuonna 2024

Å Vuodesta 2023 eteenpäin koko Visit 
Espoon kumppaniverkosto on 
sitoutunut omassa toiminnassaan 
kestävän matkailun edistämiseen ï 
työn voi todentaa STF-merkillä, 
sertifikaatilla tai sisäisellä 
toimenpideohjelmalla

Å Tarjoamme espoolaisille 
matkailuyrityksille tukea kestävän 
matkailun kehittämiseen mm. 
hanketoimenpiteiden kautta

VISIO 2030

Espoo on pohjolan 

innovatiivisin ja 

kestävin 

matkailualue



Å Yli 70 % vastaajista

tehnyt yhteistyötä muiden

verkoston yritysten

kanssa kuluneen vuoden

aikana

Yrityksen saama vastine

sijoitettuun rahamäärään

verrattuna (asteikko 1-10)

Å Keskiarvo 8,2 (NPS 35)

Kuinka todennäköisesti

suosittelisit Visit Espoon 

kumppanuutta?

Å NPS 59

Eniten lisäarvoa tuottavat

toimenpiteet

Å Kokousjärjestäjien

tutustumiskierrokset

Å Näkyvyys digikanavissa

& uutiskirjeissä

Å Tutustumismatkat

eli Famit

Å Koulutus & 

verkostoitumis-

mahdollisuudet

KUMPPANIYRITYSTEN 
TYYTYVÄISYYS YHTEISTYÖHÖN 2025
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VISIT  ESPOON  KUMPPANIT 2025
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VISIT ESPOO  
YHTEISMARKKI -
NOINTI  2026



MARKKINOINTIPAKETIT 2026

2. KANSAINVÄLISTÄ 

KASVUA (B2B)*

3. MATKAILUN 

LISÄMAKSULLISET 

NÄKYVYYDET**

1. B2B MARKKINOINTI JA 

MYYNNINEDISTÄMINEN

*Kansainvälistä kasvua ïpaketti on tarkoitettu 1.paketissa mukana oleville toimijoille

** Lisämaksulliset näkyvyydet kaikille alueen matkailuyrityksille
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1. B2B MARKKINOINTI JA 
MYYNNINEDISTÄMINEN
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Olemalla mukana B2B markkinointi- ja myynninedistämisen 

paketissa:

Å Saat näkyvyyttä Visit Espoon markkinointi- ja 

myynninedistämistoimenpiteiden kautta kohderyhmänä B2B-järjestäjät 

(kokous-, kongressi- ja matkanjärjestäjät). Markkinointitoimenpiteet 

avattu seuraavilla sivuilla.

Å Verkostoidut Espoon ja lähialueen matkailuyritysten kanssa Ą 

yhteistyö ja ristiin myynti. 

Å Sinulla on mahdollisuus kehittää yrityksen liiketoimintaa ja osaamista 

Visit Espoon hallinnoimien hankkeiden työpajoissa ja valmennuksissa. 

Å Pysyt ajan tasalla matkailualan trendeistä, tilastoista ja ajankohtaisista 

asioista niin kaupunki-, kansainvälisellä kuin valtakunnallisella 

tasollakin.

Å Varmistat yrityksesi edunvalvonnan kaupunkitasoisessa tekemisessä.

Visit Espoon verkostokokoukset 4-6 krt/vuodessa
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VERKOSTOYHTEISTYÖ



11

Å Yrityksenne palveluita markkinoidaan PK-seudun kokousvaraajille (=yritysten, 

yhteisöjen ja organisaatioiden kokouksia ja tapahtumia järjestävät henkilöt) 

seuraavin toimenpitein:

Å Osallistumme Matkamessujen yhteydessä järjestettävään Matka Business Forumiin 15.1.2026. MBE-

erikoisalue kokoaa yhteen liikematka- ja kokouspalveluita tarjoavat palveluntarjoajat ja ostajat.

Å Visit Espoo osallistuu KONGRESSI meetings & events ïmessuille 18.-19.3.2026. Yhteisosastolla on 

paikka 4-6 kumppanille (erillismaksullinen, varattavissa 3.10.2025 asti).

Å Varaajat tuodaan tutustumaan alueen kokouspalveluihin. Yhteensä 7-10 tutustumistilaisuutta vuoden 

aikana, sisältäen räätälöidyt tilaisuudet. Yrityksellänne on paikka yhdessä tutustumistilaisuudessa 

(lisätiedot s. 13).

Å Pk-seudun yritysten ja organisaatioiden assistenttitiimeille järjestetään tarvepohjaisesti KokousEspoo-

infotilaisuuksia.

Å Palveluita markkinoidaan viisi kertaa vuodessa ilmestyvässä Kokous Espoo ïuutiskirjeessä sekä 

visitespoo.fi kokousjärjestäjät ïsivustolla ajankohtaisten kausittaisten teemojen mukaisesti (mm. 

kevään virkistyspäivät, pikkujoulut).

Å Kohderyhmälle tarjotaan vuoden ympäri maksutonta ideointiapua erilaisten 

tilaisuuksien suunnitteluun (matkailuneuvonta, henkilökohtaiset yhteydenotot, 

tapahtumat) Ą liidien aktiivinen välittäminen teille palveluntarjoajille.
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KOTIMAAN 
KOKOUSJÄRJESTÄJÄT
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Å Yrityksellänne on esittelypaikka yhdessä (1) PK-seudun kokous- ja 

tapahtumajärjestäjille suunnatussa tutustumistilaisuudessa. 

Å Kokous- ja tapahtumapaikoissa käydään talokierroksella. Ohjelmapalvelu- ja muille 

toimijoille, joilla ei ole omia tiloja varataan 15 min palveluiden esittelyyn.

Å Tilaisuuksia jªrjestetªªn helmikuusta alkaen kerran kuussa (pois lukien heinªkuu).  

Visit Espoo tekee suunnitelman / ehdotuksen aikatauluista. 

Å Visit Espoo kutsuu asiakkaat ja hoitaa kaikki käytännön järjestelyt. Kohde vastaa 

omien palveluiden esittelystä parhaaksi katsomallaan tavalla (talokierros, 

ppt/videoesitys tms.)

Å Visit Espoo kattaa yhteiskuljetuksesta (bussi) aiheutuvat kustannukset.

Å Visit Espoo ei vastaa yritykselle koituvista kuluista tutustumiskierroksen 

järjestämiseksi (henkilöstökulut, esim. opas, tilavuokra tms.). Tarjoilukuluista sovitaan 

erikseen. 

Å Osallistujalistat toimitetaan tapahtuman jälkeen mukana oleville yrityksille 

(markkinointilupa osallistujilta kysytty). 12

KOKOUSJÄRJESTÄJIEN 
TUTUSTUMISTILAISUUDET
SISÄLTYY KUMPPANUUSSOPIMUKSIIN, JOTKA TEHTY 
31.12.2025 MENNESSÄ.
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Å Visit Espoo edustaa yritystänne ja markkinoi palveluitanne 

kansainvälisissä myyntitapahtumissa, joissa tavataan kannustematkojen, 

yritystapahtumien ja kongressien järjestäjiä. 

Å MCE North & West Europe 12.-14.4.2026 (jaettu pöytä Helsinki Partnersin 

kanssa, Kööpenhamina)

Å Kohderyhmän edustajia pyritään saamaan tutustumismatkalle (FAM trip) 

Espooseen. FAM-matkoilla vieraillaan kumppanikohteissa ja kumppaneita 

kutsutaan FAMien yhteydessä järjestettäviin verkostoitumistilaisuuksiin. 

Å Business Events Fam 10.6. Helsingissä ja Espoossa järjestettävän Midnight 

Sun Workshopin yhteydessä

Å Espoota markkinoidaan houkuttelevana business events destinaationa 

kolme kertaa vuodessa ilmestyvässä Meet Espoo ïuutiskirjeessä, 

visitespoo.fi:n business events ïsivustolla sekä muissa digitaalisissa 

kanavissa.
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KV. YRITYSTAPAHTUMIEN 
JA KANNUSTEMATKOJEN 
JÄRJESTÄJÄT
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Å Visit Espoo edustaa alueen yrityksiä markkinointitapahtumissa

Å Business Event -verkostoitumistilaisuus, Bryssel, 12.3.2026

Å Nordic Association Forum, Norrköping, 16.-17.3.2026

Å Teemme aktiivista kongressihakua uusien kongressien houkuttelun 

edistämiseksi ja matkailutulon lisäämiseksi alueelle.

Å Visit Espoon järjestämä vuosittainen Espoo Ambassador ïtilaisuus, johon 

kumppaneilla mahdollisuus osallistua erillismaksusta.

Å Tarjotaan markkinointiapua Espoon tarjonnan esittelyyn, johon sisältyy 

myös Visit Espoon matkailuneuvontapiste kongressin aikana.

Å Kohderyhmälle tarjotaan maksutonta ideointiapua kongressiin liittyvien 

palveluiden ideointiin ja palveluntarjoajien löytämiseen. Liidien 

välittäminen elinkeinolle.

Å Paikallisten matkailuyritysten tuotteet kootaan yhtenäiseksi kongressien 

oheisohjelmatarjonnaksi.
14

KANSAINVÄLISTEN 
KONGRESSIEN 
JÄRJESTÄJÄT
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Å Visit Espoo edustaa yritystänne kansainvälisissä myyntitapahtumissa 

kotimaassa ja kansainvälisesti, vahvistuneet tapahtumat:

Å Matka Workshop Day, Helsinki, 14.-15.1.2026

Å Nordeuropa Online Workshop, 28.-29.1.2026

Å 5 countries workshop, Lontoo, 5.-6.2.2026

Å Nordic Marketplace, Kööpenhamina, 16.-17.2.2026 

Å Midnight Sun Workshop, Helsinki ja Espoo, 11.6.2026

Å Tuomme alueelle kansainvälisiä matkanjärjestäjiä Midnight Sun 

Workshop ïtapahtumaan 10.-11.6.2026 yhteistyössä Visit Finlandin, 

Finnairin ja Helsinki Partnersin kanssa, noin 130 ostajaa. 

Å Tapahtumaan liittyvät Espoo tutustumisvierailut 10.6. 

Å Matkanjärjestäjien ja sidosryhmien tutustumisvierailut (FAMit). Vuodelle 

2026 suunnitteilla seuraavia, muita FAM-matkoja kartoitetaan:

Å 2-4 tutustumisvierailua strategisille kotimaisille kumppaneille 

Å Noin 5 yksityistä tutustumisvierailua/matkailualueen online-esittelyä valikoiduille 

kansainvälisille matkanjärjestäjille ja niiden myyntitiimeille.
15

KANSAINVÄLISET 
MATKANJÄRJESTÄJÄT
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Å Palveluidenne markkinointia varten tarvitsemme teiltä tietoja 

tuotteista ja hinnoista. 

Å Toimita tiedot tuotekorteilla 2.1.2026 mennessä, jotta tuotteesi 

ovat mukana heti vuoden ensimmäisestä myyntitapahtumasta 

(Matkamessut) alkaen Visit Espoon markkinointimateriaaleissa. 

Å Katso kriteerit ja lataa tuotekorttipohja. 

Å Toimitus: riikka.laatikainen@espoo.fi ja 

paula.lappalainen@espoo.fi 

Å Myös omia workbookeja voi toimittaa.

Å Huomioi hinnoittelussa: läpinäkyvyys, ilmoita nettohinnat, 

sesonkikohtainen hinnoittelu ok, kunhan selkeää.
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2026 TUOTEKORTIT
KANSAINVÄLISILLE MATKANJÄRJESTÄJILLE JA 
BUSINESS EVENTS -TOIMIJOILLE

Kuva: Marjaana Tasala

https://www.dropbox.com/scl/fi/yx2j8bd88le2wfu9j55tx/2026_Visit-Espoo_tuotekorttipohja-mj_tuotteisiin.pptx?rlkey=xng101t3s5ipg9s43ietmfo50&st=3ulmyc4c&dl=0
mailto:riikka.laatikainen@espoo.fi
mailto:paula.lappalainen@espoo.fi
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Å Visit Espoo kokoaa yhteen alueen yritysten tarjoamista

kongresseille sopivista oheisohjelmista koosteen, joka julkaistaan 

visitespoo.fi sivustolla, ja jota markkinoidaan kansainvälisten 

kongressien järjestäjille sekä pääkaupunkiseudun 

kongressitaloille.

Å Katso kriteerit ja lataa tuotekorttipohja.  

Å Toimitus: paula.lappalainen@espoo.fi, 31.1.2026 mennessä

Å Voit hyödyntää aiemmin toimittamiasi tuotekortteja, mutta tiedot 

tulee päivittää vuodelle 2026.

Å Toinen päivitys ohjelmakoosteeseen tehdään kesäkuussa 2026.
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2026 KONGRESSIEN 
OHEISOHJELMAT

https://www.dropbox.com/scl/fi/1h99bdqi3pfbwgit62got/Kongressien-oheisohjelmat_tuotekortti-ja-ohjeistus_2026.pptx?rlkey=fouof85yfj1l08btamc91palm&st=ggrp7zqq&dl=0
mailto:paula.lappalainen@espoo.fi
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ÅYrityksenne tuotteita ja palveluita nostetaan erilaisiin 

ajankohtaisiin palvelu-/teemakoonteihin, artikkeleihin, 

vinkkilistoihin

Å Kokousjärjestäjä (FI) ja business events -sivusto (ENG)

Å Matkanjärjestäjäsivu (FI) ja (ENG)

ÅSisältömarkkinointia tehdään omien kanavien kautta:

Å Visit Espoon uutiskirjeet

Å Visit Espoon Some-kanavat

Å Myynti- ja markkinointitapahtumat

Å Business Espoon kanavat

18

NÄKYVYYS VISITESPOO.FI
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UUTISKIRJENÄKYVYYDET

Pakettiin sisältyy näkyvyydet yrityksesi palvelut huomioiden:

Å Kahdessa kotimaisille kokousvaraajille suunnatussa 

Kokous Espoo ïuutiskirjeessä. Kumppanit tuottavat itse 

aineiston erillisen aineisto-ohjeen mukaisesti. 

Å Vähintään yhdessä kansainvälisille yritystapahtumien, 

kannustematkojen ja kongressien järjestäjille suunnatussa 

Meet Espoo ïuutiskirjeessä. Vaihtuvat teemat. Visit 

Espoo tuottaa sisällöt ja nostaa kumppanit esille.

Å Vähintään yhdessä kansainvälisille matkanjärjestäjille 

suunnatussa Experience Espoo -uutiskirjeessä. 

Vaihtuvat teemat. Visit Espoo tuottaa sisällöt ja nostaa 

kumppanit esille.

Å Uutiskirjeiden vuosikellot ja aineisto-ohje toimitetaan 

erikseen.
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Hinta  Yrityksen liikevaihto

4000 ú  yli 2 milj.ú

2500 ú  500 000 - 2 milj.ú

1800 ú  100 - 500 000 ú

1000 ú  alle 100 000 ú

500 ú  DMC, PCO ja tapahtumatoimistot*

Å Kaikkiin hintoihin lisätään alv. 25,5 %. 

Å Hintaperusteena vuoden 2025 arvioitu liikevaihto.

Å Yllä olevat hinnat Visit Espoon matkailualueen yhteistyöyrityksille.

Å * Hinta ei sisällä kokousjärjestäjien tutustumistilaisuutta

20

B2B MARKKINOINTI JA 
MYYNNINEDISTÄMISEN 
PAKETIN HINNAT 2026

Kuva: Kathrin Deter
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SAVE THE DATES!

Å Ti 3.2.2026 klo 8.30-12.00

Å Ti 5.5.2026 klo 8.30-12.00

Å Ti 8.9.2026 klo 8.30-12.00

Å Ti 1.12.2026 klo 8.30-10.00 jouluaamiainen

Tilaisuuksien paikat ja tarkat kellonajat vahvistuvat vuoden 

aikana.

Lisäksi kutsumme kumppanit vuoden aikana muutamiin yhden 

tunnin mittaisiin Teams-ajankohtaiskatsauksiin. 

21

VERKOSTOKOKOUKSET



2. B2B KANSAINVÄLISTÄ 
KASVUA
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Å Matkailun kasvun vauhdittamiseksi esittelemme uuden kasvu -

paketti kokonaisuuden, jonka toimenpiteiden kohderyhmä ovat 

kansainväliset B2B ïjärjestäjät.

Å Pakettiin kuuluu yhteissuunnittelu lisärahoituksella toteutettavista 

markkinointitoimenpiteistä sekä raportointi toimenpiteiden 

toteutumisesta. 

Å Toimenpiteiden määrä ja muoto riippuu paketissa mukana 

olevista yrityksistä.

Å Toimenpiteissä edustetaan tässä paketissa mukana olevia 

yrityksiä.

Å Visit Espoon kumppaniyrityksillä (ohjelmapalvelut ja muut toimijat) 

on mahdollisuus olla mukana paketissa myös useamman 

yrityksen kumppanuutena, jolloin liikevaihto lasketaan 

kokonaisuutena ja paketin hinta määräytyy sen mukaan. Yritykset 

valitsevat keskuudestaan edustajan ryhmän kokouksiin.

KANSAINVÄLISTÄ 
KASVUA
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ÅKasvupaketissa mukana olevien yritysten kanssa 

kokoonnutaan yhteistapaamisiin 3-4 kertaa 

vuodessa. Tapaamisten ajankohdat sovitaan 

yhdessä.

ÅEnsimmäinen kokous syksyllä 2025, jolloin 

suunnitellaan ja päätetään yhdessä vuoden 2026 

toimenpiteistä, viestinnästä sekä raportoinnista.

24

TAPAAMISET 3 -4 
KERTAA VUODESSA
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Hinta  Yrityksen liikevaihto

6000 ú  hotelliketju

4500 ú  yli 2 milj.ú

3000 ú  500 000 - 2 milj.ú

2000 ú  alle 500 000 ú

Å Kaikkiin hintoihin lisätään alv. 25,5 %. 

Å Hintaperusteena vuoden 2025 arvioitu liikevaihto.

Å Yllä olevat hinnat Visit Espoon matkailualueen yhteistyöyrityksille.

Å Kasvu -paketin ostamisen edellytyksenä on B2B-myynninedistämisen 

pakettiin kuuluminen.

HUOM. Ilmoittautumisia kasvu-pakettiin otetaan vastaan vain lokakuun 2025 

loppuun saakka.
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B2B KANSAINVÄLISTÄ 
KASVUA -PAKETTI

Kuva: Kathrin Deter



@visitespoo, #visitespoo 

3. MATKAILUN 
LISÄMAKSULLISET 
NÄKYVYYDET*

*Lisämaksulliset näkyvyydet ovat avoinna kaikille matkailualueen yrityksille 

eivätkä ne sisällä verkostotapaamisia tai muita Visit Espoon 

markkinointinäkyvyyksiä.


